

ECONOMIE COMPORTEMENTALE :


· Les gens sont des maximiseurs rationnels d’utilités (pas tjrs vérifié)
· L’économie comportementale est une branche des sciences éonomiques qui s’appuie sur des travaux faits en psychologie pour élargir les modèles de prise de décisions individuelles.
· Accorder une moins grande préférence pour les activités imcomplètes.
· Les actions révèlent les véritables intentions.
· La solution :
Recourir aux notions d’incohérence temporelle, de soi rivaux, et d’engagement.

· Pourquoi on cède a la tentation ?
Ce qu’on aimerait vouloir faire dans le futur.
Ce qu’on va vouloir faire dans le futur, une fois ce futur devenu présent.


Incohérence temporelle : le fait de changer  d’idée une fois le moment survenu.


· Dispositif d’engagement: mécanisme qu’une personne applique
dans le but d’adopter un comportement futur qui, autrement, serait
difficile à maintenir.
· Augmenter le coût de certaines activités.
· Bloquer cette activité de vos choix.
Chap
· Si les avantages d’une action > son coût de renonciation  rationnelle de faire l’action
· Si les avantages d’une action < son coût de renonciation  irrationnelle de faire l’action


Les individus ne font pas toujours des choix rationnels :
 Le refus de négliger un cout irrécupérable.
 La sous-estimation du cout de renonciation 
À cause d’un biais cognitif qui engendre des décisions erronés


· Le piège des couts irrécupérables : les individus restent engagés mm si l’avantage de continuer est inferieur au cout de renonciation.
Les gens ont tendance à sous-évaluer le coût de renonciation lorsqu’il est non-monétaire.
Oublier que l’argent est fongible peut conduire les gens à faire les mauvais choix.
[bookmark: _GoBack]Répartir de l’argent entres catégories mentales incite à courir plus de risques.
