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De nos jours, l’économie joue un rôle très important pour le bien-être de notre société. Le système économique aide à décider de la production, des échanges et des biens et services de celle-ci grâce à l’aide d’informations que nous pouvons conclure lorsque nous mettons en œuvre la loi de l’offre et de la demande. Comme vous allez le constater, cette loi n’a pas échappé au mécanisme par lequel la société du 400e anniversaire de la ville de Québec qui avait pour but d’offrir cinq représentations pour le spectacle du Cirque du Soleil. Dans le texte qui suit, nous aborderons les enjeux que cette méthode de distribution a suscité telle que la formation de la file d’attente, la raison laquelle elle n’était pas plus longue et une explication de la source des revendeurs qui y sont apparus quelques heures après l’ouverture des guichets.

Premièrement, le Colisée Pepsi était le seul endroit où les gens pouvaient obtenir les billets gratuits alors ils n’avaient pas d’autre possibilité que d’y se rendre et faire la file. De plus, le fait qu’il y ait eu une file d’attente s’explique lorsque nous nous referons au modèle de l’offre et de la demande. L’offre est restreinte, car il n’y a que 33 000 billets et le prix est si bas que cela entraîne une forte croissance de la demande. Autrement dit, la quantité demandée augmente lorsque le prix diminue et parce que les gens réagissent aux incitatifs et qu’ils anticipent qu’une foule va se précipiter sur l’obtention des billets, seuls les vrais fanatiques du Cirque du Soleil et du dollar vont avoir tendance à s’y rendre à l’avance pour but de se garantir des billets même s’ils doivent y passer la nuit. En outre, le prix du billet d’entrée maximale est nettement plus bas de ce qu’il est généralement ce qui va engendrer une forte demande et causer une pénurie, donc premier arrivé premier servi.

Deuxièmement, mis à part ces fanatiques nous y retrouvons des gens plutôt rationnels qui vont se déplacer seulement si le bénéfice tiré d’attendre en file pendant des heures vont en valoir la peine d’assister à ce spectacle gratuitement et c’est ce qu’on appelle le ratio coût-bénéfice. Pour la plupart d’entre eux, le coût de renonciation d’attendre en file ne vaut pas le temps perdu qui aurait pu être consacré à faire d’autre chose. C’est pour cela que la file d’attente n’était pas plus longue qu’elle aurait pu être. Pour n’importe quel revenu ou montant d’argent que ces personnes disposent, ils ont décidé de passer cette possibilité même si c’était gratuit pour d’autres raisons. Que ce soit parce qu’ils anticipaient qu’une foule de gens allaient aller jusqu’à attendre une journée à l’avance et qu’ils ne voulaient pas faire partie de cette longue expérience d’attente car ils n’ont pas de patience, d’autres priorités, qu’ils ne soient tout simplement pas intéressés ou qu’ils soient géographiquement situés trop loin, ils n’ont pas voulu renoncer à ses caractéristiques pour faire la file. 
Troisièmement, le phénomène des revendeurs est toujours présent lorsqu’il y a des profiteurs qui mettent leurs mains sur un bien rare, c’est-à-dire à quantité limité. Comme pour l’exemple des gens rationnels qui vont renoncer à attendre en file d’attente pour faire quelque chose qui va en tirer un bénéfice plus élevé avec le précieux temps qu’ils possèdent, ils peuvent maintenant se procurer ces mêmes billets d’admission pour le spectacle sans avoir eu à attendre en ligne grâce aux revendeurs qui ont, eux-mêmes, fait ce sacrifice pour le bien de se faire un revenu. Cette situation apparaît lorsque le prix du marché est inférieur au prix d’équilibre, le marché est alors en déséquilibre, ce qui cause une pénurie de la quantité demandée par rapport à la quantité offerte. La demande dépasse donc l’offre et les organisateurs qui offrent les billets ne vont pas augmenter le prix de ceux-ci, alors les revendeurs sont en position de tirer parti de cette pénurie de billets en les revendant de 30 à 40 fois le prix initial. Nous pouvons blâmer l’imposition du contrôle du prix si bas, car il a entraîné une forte demande et causé les revendeurs à charger leurs billets à un prix ridicule pour profiter de la situation. 
En résumé, nous pouvons conclure que les données du modèle économique nous aident à comprendre les avantages et désavantages que la loi d’offre et de la demande peut causer dans certaines situations. Lorsque la quantité offerte est limitée et que les prix sont plus bas qu’à l’habitude, la demande va augmenter. Il y a aussi des contraintes qui jouent un rôle primordial dans le comportement des acheteurs comme par exemple les coûts de renonciation et des goûts de chacun ce qui cause à certaines personnes de renoncer de faire partie de la demande. Puisque l’offre est épuisée et qu’il reste une demande excédentaire, si l’offreur cesse d’offrir davantage ce bien ou n’augmente pas son prix pour retourner à l’équilibre, il devient alors une rareté et c’est à ce moment que les revendeurs vont être en pouvoir de profiter pleinement de cette situation économique. Finalement, je crois qu’une manière de régler la problématique des revendeurs serait d’y inscrire les noms des collecteurs sur les billets amassés afin d’empêcher la revente de billets pour but de donner priorité aux vrais fanatiques du Cirque du Soleil et non aux fanatiques du bon vieux dollar !
