Chapitre 5 : L’élasticité et ses applications
La courbe de pente positive représente le comportement des offreurs
La courbe de pente négative, celui des acheteurs
L’élasticité mesure la réaction des offreurs et des acheteurs aux modifications des conditions du marché et permet d’étudier plus précisément l’offre et la demande.

L’ÉLASTICITÉ DE LA DEMANDE
L’élasticité-prix de la demande et ses déterminants
L’élasticité : mesure de la sensibilité de la quantité demandée ou de la quantité offerte à une variation de l’un de ses déterminants
Élasticité-prix de la demande : mesure de la sensibilité de la quantité demandée d’un bien aux variations du prix de ce bien.
L’élasticité-prix de la demande mesure la sensibilité de la quantité demandée aux variations de prix d bien.  La demande est dite élastique lorsque la quantité demandée réagit faiblement aux  changements de prix.
Les biens essentiels par opposition aux articles de luxe
La demande pour les biens de première nécessite est généralement inélastique, tandis que les articles de luxe est plutôt élastique.
Les contours du marché
Dans le cas de la nourriture, qui constitue une vaste catégorie, la demande est passablement inélastique parce qu’il n’existe pas de proches substituts à la nourriture.  Toutefois, plus on précise la catégorie, plus la demande devient élastique.
La part du revenu
Plus la part du revenu consacrée au bien est élevée, plus la demande sera élastique.
L’horizon temporel
La demande pour un bien aura tendance à être plus élastique si on l’envisage à long terme.

Le calcul de l’élasticité-prix de la demande
Ep = pourcentage de variation de la quantité demandé / pourcentage de variation du prix
Exemple : aug ;;;;;mentation de 10% du prix de la crème glacée provoque une chute de 20% de la quantité consommée. EP = -20% / 10% = -2
Puisque la réponse est de moins 2, cela représente que la quantité demandée est proportionnellement deux fois plus importante que la variation de prix.

La méthode du point milieu : une meilleure façon de calculer l’élasticité
En calculant l’élasticité-prix de la demande entre deux points sur une courbe de demande, on se heurte rapidement à un problème : l’élasticité entre le point A et le point B diffère de l’élasticité entre le point B et le point A.
Ex : Point A : Prix = 4$     Quantité = 120
       Point B : Prix = 6$     Quantité = 80
Lorsqu’on passe du point A au point B, le prix augmente de 50% et la quantité diminue de 33%, ce qui indique une élasticité-prix de la demande de 33/50, soit 0,66.  En revanche, en allant du point B au point A, le prix chute de 33% alors que la quantité augmente de 50%.  L’élasticité-prix de la demande est donc 50/33 soit 1,5.

La diversité des coures de demande
On dit que la demande est élastique lorsque l’élasticité est supérieure à 1, signifiant que la quantité varie proportionnellement plus que le prix.  On dit que la demande est inélastique lorsque l’élasticité est inférieure à 1, signifiant que la quantité varie proportionnellement moins que le prix.  Quand l’élasticité égale à 1, la quantité varie proportionnellement au prix et la demande est dite à élasticité unitaire.
Plus la courbe de demande s’aplatit en un point, plus l’élasticité-prix de la demande est grande ; plus la courbe de demande est inclinée en un point, moins l’élasticité-prix est forte.
L’élasticité est nulle, la demande est parfaitement inélastique.
Parfaitement élastique ; cela se produit lorsque l’élasticité-prix de la demande tend vers l’infini et que la coure de demande devient parfaitement horizontale.

Les recettes totales et l’élasticité-prix de la demande
Il s’agit des recettes totales (somme reçue par la firme pour la vente de ses produits, c’est-à-dire la quantité vendue multipliée par le prix), à la somme totale payée par les acheteurs et perçue par les vendeurs du bien
P X Q le prix du bin multiplié par la quantité vendue
Augmentation du prix réduit la produit P X Q parce que la baise de Q est proportionnellement plus importante que l’augmentation de P.
· INÉLASTIQUE (Ep < 1) augmentation du prix entraine une hausse des recettes totales, tandis qu’une diminution du prix se traduit par un réduction des recettes totales.
· ÉLASTIQUE (Ep > 1) augmentation du prix entraîne une hausse des recettes totales, tandis qu’une diminution du prix se traduit par une augmentation des recettes totales.
· ÉLASTICITÉ UNITAIRE (Ep = 1) aucun changement de prix n’a d’effet sur les recettes totales.

L’élasticité et les recettes totales le long de a courbe de demande linéaire
Certaine courbe de demande présentent la même élasticité sur toute leur longueur, mais il n’en est pas toujours ainsi.
Même si la pente de cette courbe de demande est constante, son élasticité ne l’est pas.
Point faible et quantité élevé = demande inélastique

D’autres élasticités de la demande

L’élasticité-revenu de la demande
Mesure de la sensibilité de la quantité demandée aux variations du revenu des acheteurs ; c’est le pourcentage de variation de la quantité demandée divisé par le pourcentage de variation du revenu.  L’élasticité-revenu de la demande équivaut au pourcentage de variation de la quantité demandée divisé par le pourcentage de variation du revenu.

Er = % de variation de la qté demandée du bien X / % de variation du prix du bien Y

L’élasticité croisée de la demande est affectée d’un signe positif ou négatif suivant qu’il s’agit de deux biens substituts ou complémentaires.
Ex : comme le prix des hotdogs et la quantité demandée des hamburgers varient dans le même sens, l’élasticité croisée est positive.  A l’inverse, les biens complémentaires s’emploient conjointement, comme les ordinateurs et les logiciels.  Dans ce cas, l’élasticité croisée est négative, indiquant qu’une augmentation du prix des ordinateurs réduit la qté de logiciels demandée.

L’ÉLASTICITÉ DE L’OFFRE
Les vendeurs d’un bien augmentaient la quantité offerte quand le prix montait, quand le prix des intrants chutait  ou quand la technologie faisait des progrès.

L’élasticité-prix de l’offre et ses déterminants
[bookmark: _GoBack]Élasticité-prix de l’offre : sensibilité de la quantité offerte d’un bien aux variations du prix du bien ; c’est le pourcentage de variation de la quantité offerte divisé par le pourcentage de variation du prix.
L’élasticité-prix de l’offre mesure la sensibilité de la quatité offerte aux variations du prix.  L’offre d’un bien est dite élastique sir la quantité offerte réagit très peu eux variation du prix.

La flexibilité de l’offre : l’élasticité-prix de l’offre dépend de la flexibilité des vendeurs à modifier leur production du bien.
L’horizon temporal : le temps constitue u élément déterminant de l’élasticité-prix de l’offre. Plus élastique à long terme qu’à court terme. 

Le calcul de l’élasticité-prix de l’offre
en divisant le pourcentage de variation de la quantité offerte par le pourcentage de variation du prix : Ep = % de variation de la quantité offerte / % de variation du prix
ex : augmentation du prix du lait, lequel passe de 1,90$ à 2,10$ le litre, incitant les fermiers à augmenter leur production mensuelle de 9000 à 11 000 litres.  Grâce à la méthode du point milieu, nous sommes en mesure de calculer le pourcentage de variation du prix.
Pourcentage de variation de prix = [(2,10 – 1,90)/ 2,00] x 100 = 10%
Variation en pourcentage de la quantité offerte = [(11 000 - 9 000) / 10 000] x 100 = 20%
Ep = 20% / 10% = 2
Une élasticité de 2 signifie que la quantité offerte réagit proportionnellement deux fois plus que le prix.

La diversité des courbes d’offre
La quantité offerte varie proportionnellement plus que le prix et l’élasticité de l’offre est supérieure à 1.
La quantité offerte augmente proportionnellement moins que le prix et l’élasticité est inférieure à 

TROIS ILLUSTRATIONS DE L’OFFRE, DE LA DEMANDE ET DE L’ÉLASTICITÉ
**** voir p.96 - 102 ****

CONCLUSION
Les concepts d’offre et de demande permettent d’analyser les événements les plus importants et les politiques qui structurent l’économie.
**** voir p. 103-104 ****
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